附件2：
吉林市商务局关于促进汽车消费活动方案

为贯彻省委、省政府《吉林省“早见效、稳增长”专项行动方案》文件精神，认真落实“促消费、扩内需”专项行动要求，吉林市商务局从今年6月份开始至年底在全市组织开展促进汽车消费活动，实现促进全市商务经济稳定增长，特制定此方案。

一、工作任务

（一）结合节庆及年底旺销时机，大力开展便民、利民、惠民的汽车促销活动。广泛动员汽车销售企业在下半年，结合“十一国庆节”、“双十一”、“年底冲量”等旺销时机，大力开展“降价”、“折扣”、“抽奖”、“大礼包”、“延长保修”等惠民、便民优惠活动，深入挖掘汽车消费潜力，拉动汽车消费增长。

（二）推进本地汽车经销商与商场联合举办车展活动。积极推进本地汽车经销商与大型商场如中东新生活购物广场、欧亚综合体、财富广场、万达购物广场、华业国际城等联合举办汽车车展，通过新车发布、经典车型展示、最新汽车优惠活动等形式，培育汽车消费热点，营造汽车消费氛围，搭建汽车消费新平台。

（三）热烈开展汽车下乡活动，拉动农村消费。鼓励有条件的汽车经销商开展“汽车下乡”宣传推广活动，提高周边乡村汽车消费热情，带动乡村汽车消费。

（四）积极推进本地一汽汽车的消费促进活动。鼓励一汽公司与欧亚集团联手合作，在全市开展“乘红旗、欢乐购”系列活动，以奖促销。推动一汽汽车与大型商场加强合作，广泛宣传，拉动我市本地汽车产业发展。

（五）创新汽车促销形式，构架汽车新零售格局。鼓励汽车企业开展“互联网+汽车”线上、线下销售模式，加强与汽车行业互联网企业深度合作，利用大数据研究增销撤销具体办法；加强与金融机构多角度、多模式合作，依托大数据、金融、渠道构建汽车新零售平台。其次，丰富“汽车消费金融产品”供给，加大金融信贷对汽车消费的支持力度，深入挖掘潜在消费能力。

二、阶段划分

1、摸底调研、宣传动员阶段（6月份）。市商务局与一汽轻型以及相关4S店联合开展促销活动，同时各县（市）区、开发区商务部门与所辖区汽车经销商进行广泛动员，了解目前汽车消费市场存在的问题，共同研究探讨扩大汽车消费的具体工作办法，大力推进汽车消费。

2、开展惠民车展，汽车下乡活动阶段。（6月份-10月中旬）利用夏季户外条件良好时机，引导汽车经销商深入周边县镇，开展汽车消费优惠活动宣传工作，营造乡村汽车买新换旧氛围。

3、开展便民、利民、惠民汽车消费促进活动。（10月份-12月份）结合十一国庆节、双十一、年底冲量打折等。依托各县（市）区、开发区汽车经销商开展店内促销活动。

三、保障措施

（一）统筹谋划，落实责任
根据下半年节庆时点以及季节特点统筹谋划汽车促销活动，以各汽车经销商为参与主体，组织各级各类促销活动，让利于民，丰富百姓生活，营造繁荣活跃的汽车消费市场。
（二）加强沟通，确保实效
与县（市）区、开发区商务部门、汽车经销商加强沟通，为企业做好支持服务、协调工作，及时发现问题，解决问题，总结经验。通过与企业的密切沟通，确保促销活动的有效开展。
（三）做好宣传，扩大影响
要充分发挥广播电视、报纸、户外广告等传统媒体和网络、移动终端、微信等新媒体的作用，大力营造红火、热闹、兴旺、有序、安全的汽车消费氛围，促进各类销售活动顺利开展。
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